Krzysztof Hanbicki od 20 lat przywraca radosé¢ z zakupu samochodu skutecznie
eliminujac jego przykre konsekwencje. Oszczedza czas i nerwy swoich klientow.

Whasciciel firmy mitescia do
muotaryzacji zapatat gdy dostal od dziadka swoj
pierwszy motorower. Od dziecka uwielbiat
rozkrecac | skladac wszystko co wpadte mu w rece.
Skonczyt technikurmn mechaniczne. Wiedza i pasja

sprawily, ze znatsie ma pojazdach jak mato kto.

W pewnym momencie zaczely zgtaszac sie osoby
proszace o pomoc przy wyborze auta. Tak narodzit
sie pomyst na biznes. W 2002 roku otworzyt firme
SELA i miat petne rece roboty.

Krzysztof Hanbicki walczy z zasadzkami, ktdre
polski rynek motoryzagyjny zastawia na ludzi.
Rynek samochodéw uzywanych jest jak dzungla.
Gdzie dbanie o dobro klienta, wstuchiwanie sie w
jego potrzeby, kontrola jakosci ustug? - Kupowatem
samochdd dla renomowanej kancelarii prawnej -
mowi Hanbicki - Pojazd dawat pozytywne
rokowania. Po doktadnym jege zbadaniu okazate
sie, 2 samochod posiada wady =zagrazajace
bezpieczefstwu kierowcy i pasazerow!

Whasciciel odsprzedajacy sute nie  mial
&wiadomosci, Ze od lat byt narazony na Smiertelne
niecbezpieczenstwo. Otdz, odiaczono systemy
bezpieczefistwa, w tym poduszki powietrznel
Sprawny” mechanik eszukat kemputer poktadowy,
aby nie sygnalizowat kierowcy usterki...

Opieka dotyczy wszystkich aspektow zwiazamych z
kupnern samochedu po szczegblowej identyfikacji
potrzeb klienta.

Magazyn Forbes
- Dlamenty Forbesa 2015.

DoSwiadeczenie i znajomoSE dostawcéw znacznie
zmniejsza czas poszukiwan i selekeji ofert. W imieniu
klienta zostaje nawiazany kontakt ze sprzedawca i
rozpoczynaja sie negocjacje, przy ktdrych da sie
zaoszczedzic nawet kilkadziesiat tys. zt. Skad taka
wartesc? Z jednej strony ceny na rynku sa zawyzone,
a z drugiej kazda proba oszustwa kosztuje
potencjalnego sprzedawce kolejne tysiace ziotych na
korzysc klientiw pana Krzysztofa - Statem sie juz
rozpoznawalmy ma rynku, 90% oszustéow po prostu
wycofuje trefne oferty na starcie - mowi. Kolejny etap
to zatatwianie zawitych, czasochtonnych formalnosci.
Moto Concierge wspdtpracuje z e-Kancelaria
GrupaPrawno-Finansowa SA.

Ozieki temu zapewnia swoim klientom kompleksowa
pomoc prawna. Dostaja oni dostep do infolinii
prawnej, oraz Youcher na ustugi.

Uméwienie sie na sukces to dewiza Krzysztofa
Hanbickiego. Odstepne 3% wartoSci kupowanego
samochodu | czesE uzyskanego podczas negocjacjize
sprzedawca rabatu wystarczy, aby otrzymac
kompleksowy pakiet ustug.

Firma Mote Concierge oferuje réwniez ustuge
konsjerza w  trakcie eksploatacji samochodu.
Wyrecza nas np. od mycia amochodu czy pamietania
o dacie jego przegladu. Obecnie pan Krzysztof jest na
etapie pisania poradnika dla nabywciw samochoddw.
Wiecej informacji na www.moto-concierge. pl




